











AREA VENDITE, ACQUISTI E MAGAZZINO

- Magazzino

- Gestione Documenti

- DdT / Bolla / Fattura Riepilogativa

- Fattura Immediata Accompagnatoria
- Nota Credito / Nota di Variazione

| moduli per la gestione del Magazzino e dei Documenti
rappresentano il fulcro dell'Area e sono mantenuti
costantemente aggiornati per rispondere alle mutevoli
problematiche fiscali, garantendo al contempo un'efficace
copertura delle esigenze conoscitive interne all'azienda.

- Autofattura
- Preventivi Clienti/Fornitori
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CONFIGURATORE COMMERCIALE

Le imprese che commercializzano prodotti a catalogo,
caratterizzati da un alto grado di personalizzazione, hanno
I'esigenza di rendere efficiente ed efficace I'attivita

di vendita. In questo senso, gestire un‘ampia varieta

di prodotti ed un alto livello di personalizzazione

non solo & complicato, ma anche dispendioso dal momento
che errori di configurazione possono arrivare a vanificare
parte del fatturato delle imprese. In tale contesto, Iutilizzo
di un configuratore commerciale fa si che una variante

di prodotto diventi un‘opportunita e non un ostacolo.

Il configuratore commerciale & lo strumento che consente
di “progettare” aggregati complessi conformi alle specifiche
tecnico/commerciali stabilite in partenza dall'azienda;
quindi possiamo definirlo come lo stumento che permette
in modo dinamico la definizione di un prodotto.

Se volessimo individuare i principali risultati del processo
di configurazione, potremmo dire che otteniamo:

- la normalizzazione secondo una logica ben precisa

del meccanismo di generazione dei codici prodotto

e delle relative descrizioni

una modalita automatica per definire filtri di controllo

e regole di congruenza

- definizione esatta del prodotto commerciale e determinazione
del prezzo di vendita.
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Configuratore Commerciale

TeamSystem.

the way ahead for your business



'i'eamCommunity

La comunita con il Cliente al centro

Entra nella TeamCommunity:

La comunita con il Cliente al centro!

Tutte le novita per la tua attivita ed un mondo di Vantaggi!
Iscriviti su: www.teamcommunity.it

Certified Software Partner

TeamSystem.

TeamSystem spa.

61100 Pesaro (PU)
Via Yuri Gagarin, 205
Tel. 0721/42661
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